Venda e Mercado
(Solucdo imagetica)

? gulas

Fotografar bem ndo garante trabalho.
0 mercado atualmente, com tantos profissionais, nde compra fotos, compra solucdes.

A diferenca entre quem vive de fotografia e quem apenas fotografa esta na forma como adminis-
tra o proprio trabalho.

Neste maddulo vocé aprende a transformar sua fotografia em resposta para problemas reais.
Entendendo o mercado que te interessa é trabalhar com posicionamento.

Neste maodulo vocé aprende a se colocar no mercado, encontrar clientes e agregar valor.

Estrutura do madulo: Publico
1. Posicionamento: o0 que é solucdo imagética, relacdo entre Indicado para quem jd fotografa e quer atuar
personalidade e mercado, construcdo de identidade com mais precisdo em situo(;ées redis.

2. Portfélio e colocagdo: desenvolvimenta estratégico de
portfdlio, escalha de nicho e direcdo de trabalho, coeréncia

entre imagem e mercado Equipamento

3. Pesquisa de mercado: andlise de nichos e concarréncia, Cdmera fotografica
identificacdo de demandas reais, projecdo de oportunidades

4. Captacdo de clientes: canais de venda (IG, Google, site), Turmas:

construcdo de presenca e autoridade, estratégias de contato
5. Abordagem e relacionamento: leitura do cliente e contexto,
construcdo de confianca, comunicacdo clara e direcionada

6. Orcamento e entrega: construcdo propostas personalizadas, Valor:
definico de valor em contrato (conceito, execucdo, tratamenta) Informe-se
seguranca juridica, organizacdo de perfil e processo profissional
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